Nos forces .
UN RESEAU DE s

PHARMACIENS

INDEPENDANTS, .

PERFORMANTS &
NOVATEURS

UNE CENTRALE
DE REFERENCEMENT

Avec prés de 100 accords-
cadres Premium

DES ACCORDS-
CADRES GROSSISTES

Puissants et performants

UNE PLATEFORME
SPECIALISEE POUR
LE MATERIEL
MEDICAL

INNOVATION 2018
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UNE STRUCTURE DEDIEE
AUX PHARMACIENS TITULAIRES

Afin de les accompagner dans leurs fonctions
de chef d'entreprise.

UN PLAN TRADE
MARKETING AUTOUR DE
SERVICES ETHIQUES

Rémunérateurs pour le
pharmacien

UN COACHING PERSONNALISE

Spécifique sur le terrain afin d'accompagner les titulaires
dans la mise en application de leurs fonctions.

DES FORMATIONS QUALIFIANTES

Pour les equipes afin de développer
le conseil associé.

UNE PLATEFORME
LOGISTIQUE

En co-marketing avec un
opérateur nationalement
reconnu et avec un accés aux
conditions Prémiums

APPROCHE UNIQUE EN FRANCE
D'UN CORNER OPTIQUE

PHARM +YOU

CONTACT

UNE STRATEGIE WEB
GLOBALE

Pour satisfaire votre
clienteie 19 avenue Débat Ponsan 31000 TOULOUSE
Tél : 05 34 25 84 03
contact@pharm-and-you.fr - www.pharm-and-you.fr
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«L'e reseau de Ia

La puissance d'un réseau de
pharmaciens indépendants
SOuUs enseigne

100% +12%

De CA constatés
dans notre réseau
de pharmacie

26 932

Sourires
apportés

De pharmaciens
satisfaits

www.pharm-and-you.fr



Nos objectifs

Augmenter le chiffre d’'affaires,

réinjecter de la marge et transformer

le pharmacien en un véritable acteur

de la santé et de proximité.

NOTRE MODELE ECONOMIQUE
PERFORMANT S'ORIENTE AUTOUR DE 2
AXES INDISSOCIABLES

AXE COMMERCIAL

Une politique
commerciale,

dynamigue et cohérente.

Une véritable offre
pharmaceutique avec un
assortiment défini.

Une offre produits/prix/
promotions calibrée au
regard de la clientele
pharmaceutique.
Une veritable stategie de
proximite.

AXE SERVICES

Ethiques, répondant a la
vocation de conseil du
pharmacien, innovant et
avant-gardiste.

Rémunérateurs
pour le pharmacien
et favorisant aussi la

montée en gamme de
son image et l'attractivite
commerciale, a travers
un espace dedie.

Nos moyens

UN MARKETING INNOVANT

UN MARKETING SPECIFIQUE
PAR TERRITORIALITE

Les pharmacies ont une
clientele differente selon les
territorialités. Leurs stratégies
économiques doivent sy
adapter : les offres produits,
le sell-in, le sell-out, le
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PHARM £ YOU

MARKET

merchandising, les prix, les
promotions, les services, les
horaires etc.. Ainsi, nous avons
identifié 4 pratiques difféerentes

GRS PHARM £ YOU

EXPRESS

du métier de pharmacien
et mettons en oeuvre un
marketing  spécifique  pour
chacune delles :

PHARM e YOU

CONTACT

] UNE STRATEGIE WEB COMPLETE

A votre
€-service!

N

» My €-shopping
click & collect
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» My easy planning » My easy ordo

» My web pharma

» My easy pay

& |lees

» My easy digi borne » My easy satisfaction

» My easy tchat

| UN CONCEPT STORE UNIQUE

Un métier commun, mais différencié

pour s'adapter aux pratiques différentes

et optimiser la satisfaction des clients.

Des assortiments predéfinis
au regard de la territorialite
de la pharmacie. Des univers
clairement identifies, une
offre theatralisee dans des
corners, veritables « shop in
shop ».

Un espace de service sante
réeserveé a la patientele,
permettant de développer
en confidentialité limage
d'écoute du pharmacien sa
capacité de conseils et de

services.




